Sales Manager wa)
Suddeutschland, Osterreich & Schweiz

Wir nennen es hygienische Wartung

Fur die Vertriebstatigkeiten in Suddeutschland,
Osterreich und Schweiz sucht Bactoforce einen
motivierten und unabhangigen Sales Manager

Hauptverantwortung fiir

den Sales Bereich:
e | eitung der Verkaufs- und

Marketingaktivitaten in dem

Gebiet.

¢ Aufbau von Kundenkontakten
und Pflege bestehender Kunden.
e |nteresse an der Steigerung von

Umsatz und Ergebnis.

¢ Verwaltungsaufgaben wie z. B.

Budgetierung.

® Teilnahme an Projekten zur
Geschaftsentwicklung innerhalb

der Bactoforce-Gruppe.

lhr Profil:

e Einschlagige Erfahrung in der
Lebensmitteltechnologie mit guten
Kenntnissen der
Produktionsprozesse, der
Prozessanlagen und
mikrobiologischer
Produktsicherheit.

e Berufserfahrung in der
Lebensmittelindustrie,
vorzugsweise im Molkereisektor.

® Kenntnisse und Erfahrungen im
Verkauf sind von Vorteil, ebenso
die Fahigkeit, Kundenbeziehungen
aufzubauen.

¢ Aufgeschlossenheit, Kreativitat
und die Fahigkeit, sich
Herausforderungen zu stellen.

(m/w/d) im gleichen Gebiet

Was wir anbieten:

Sie werden Teil eines motivierten und
enthusiastischen Teams in einer wachsenden
internationalen Organisation sein. Die Funktion
des Sales Managers bietet viele Freiheiten und
Moglichkeiten, |hr Netzwerk in der Lebensmittel-
branche zu erweitern. Ein Firmenwagen wird
Ihnen fiir diese Position ebenfalls zur Verfigung
gestellt.

Wer wir sind:

Die Bactoforce GmbH ist bereits seit Gber 20
Jahren marktfiihrender Spezialist flir die Uber-
prifung von Pozessanlagen in der Pharma- und
Lebensmittelindustrie. Unsere namhaften Kunden
schéatzen uns fUr unsere Erfahrung und unser
Knowhow im Bereich der hygienischen
Instandhaltung.

lhr Kontakt bei Bactoforce:

Sales Manager Siiddeutschland, Osterreich & Schweiz: Daniel Surrey, e-mail: dsu@bactoforce.com
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