Sales.Manager
Polska

Lokalizacja: Polska

O nas

Bactoforce jest obecnie wiodgcym dostawcg inspekcji integralnosci sprzetu procesowego w przemysle spozywczym. Celem inspekcji jest
wykrywanie defektéw mechanicznych oraz niedostatecznej higieny w zbiornikach, wiezach suszarniczych, wymiennikach ciepta i pasteryzatorach,
co bezposrednio wptywa na bezpieczenstwo produktow.

Nasi klienci produkujg wyroby mleczne, zywnos$¢ dla niemowlat, piwo, napoje, produkty farmaceutyczne i sktadniki spozywcze. Obstugujemy
obecnie wiele wiodgcych marek spozywczych w Europie. Liczba wykonywanych corocznie inspekcji wynosi ok. 12 000 i dynamicznie ro$nie.
Bactoforce, bedaca czescig grupy MLZ, zatrudnia ok. 60 pracownikéw w 6 krajach.

Opis stanowiska

Poszukujemy ambitnego Sales Managera z rozbudowang siecig kontaktéw i doswiadczeniem w branzy mleczarskiej na rynku polskim. Szukamy
osoby, ktéra taczy talent handlowy i naturalne predyspozycje sprzedazowe z doskonatym wyczuciem relacji z klientami.

Na tym stanowisku bedziesz odpowiedzialny za realizacje celéw sprzedazowych oraz $cistg wspotprace z Area Managerem CEE w zakresie
zarzadzania dziataniami sprzedazowymi.

Twoim zadaniem bedzie rozwijanie strategicznych relacji z producentami mleczarskimi oraz promowanie rozwigzan inspekcyjnych i higienicznych,
ktore wspierajg bezpieczenstwo zywnosci i niezawodno$¢ proceséw. Dzieki podejsciu nastawionemu na wyniki bedziesz nie tylko identyfikowac
nowe mozliwosci, ale takze je wykorzystywaé, budujgc trwate relacje wspierajace rozwdj firmy. To stanowisko wymaga proaktywnego specjalisty,
ktory potrafi faczy¢ wiedze handlowa, wytrwatos¢ i koncentracje na dtugofalowym sukcesie w konkurencyjnym otoczeniu rynkowym.

Kluczowe obowiazki:
. Opracowanie i realizacja strategii sprzedazy dla segmentu mleczarskiego w Polsce z naciskiem na osigganie zatozonych celéw i
rentownosci.
Identyfikacja, pozyskiwanie i utrzymywanie nowych klientéw oraz rozw¢j istniejgcych relacji.
Budowanie i utrzymywanie dtugofalowych relacji z klientami na wszystkich szczeblach.
Przygotowywanie ofert, prowadzenie negocjacji i finalizowanie kontraktow.
Monitorowanie trendéw rynkowych, dziatan konkurencji i zmian regulacyjnych.
Scista wspdipraca z zespotami technicznymi i inspekcyjnymi w celu dostarczania rozwigzan opartych na warto$ci.

Wymagania:
. Minimum 5 lat doswiadczenia w sprzedazy B2B w branzy spozywczej lub mleczarskiej (preferowane doswiadczenie techniczne lub
ustugowe).
Udokumentowane sukcesy sprzedazowe i umiejetnosci rozwoju biznesu.
Doskonata znajomos$¢ proceséw produkcji mleka i standardéw higienicznych.
Umiejetno$¢ budowania relacji, komunikacji i negocjacji.
Samodzielnos¢, proaktywnos$¢ i orientacja na wyniki.
Biegta znajomos¢ jezyka polskiego oraz dobra znajomos$¢ jezyka angielskiego.
Gotowos¢ do podrozy stuzbowych po catej Polsce.

Oferujemy:
e  Atrakcyjne wynagrodzenie z premig uzalezniong od wynikow.
. Mozliwosci rozwoju zawodowego i awansu w strukturach firmy. o Bactoforce
. Kompleksowy pakiet benefitow, w tym plan emerytalny.
. Dynamiczne i wspierajgce srodowisko pracy, nastawione na rozwdj i dobrostan pracownikéw.

Dowiedz sie wigcej

Oferujemy:

Jesli pasjonujesz sie sprzedaza i jeste$ gotowy na nowe wyzwania, chcieliby$my Cie poznac!

Przeslij swoje CV oraz list motywacyjny opisujacy Twoje doswiadczenie i powody, dla ktérych to wiasnie Ty
jestes idealnym kandydatem, na adres: HR@bactoforce.com

W razie pytan mozesz skontaktowac¢ sie z Area Manager CEE — Anng Kitajczuk, tel. +48 796 260 910,
e-mail: ak@bactoforce.com

Dotacz do nas i pomoéz ksztattowaé przyszios$¢ przemystu spozywczego, majac realny wplyw na
bezpieczenstwo i jakos¢ produkciji!




